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Innovazioni. Complice la crisi, anche dei consumi, si molt1phcano i concorsiin cui il biglietto estratto si aggiudica una casa

Gioca e vinci ('abitazione)

In Italia la riffa immobiliare non ¢ ancora regolamentata, successo negli Usa

J

Cagtiglia Masella
w11 Natale 2009 sard sempre
nei pensieri di Maria Graciela
Tafur Ortega, operatrice sanita-
ria peruviana, residente in Ita-
lia da anni, che inquell’occasio-
nehavintounbilocale di Gomgq
da oltre 100mila euro «nel qua-
le - racconta - andra ad abitare
a giugno». A sua carico solo le
spese notarili, come previsto
dal concorso del centro com-
merciale Il Ducale di Vigeva-
no, del quale la Ortega ¢ vinci-
trice. Per partecipare bastava
raccogliere tra settembre e di-
cembre gli scontrini della spe-
sa.Perogni 250 curosiriceveva
unacartolina conlaquale parte-
cipare all’estrazione finale.

«11Ducale-dice Antonio La-
tino, uno deisocidi Studiocasa,
partner dell'iniziativa- pensan-
do al problema abitativo ha
sceltodimettere inpalio una ca-
sa. Noistavamorealizzandoun

complesso e abbiamo indivi-
duatolappartamento».L'espe-
rienzasarareplicata, masuidet-
taglivige il top secret.
L’ideanon ¢ nuova. Un’ope-
razione simile & stata proposta
traaprile e luglio scorsi dal cen-

tro commerciale il Vulcano
Buono di Nola, nel napoleta-
no. Il premio finale non era
una casa bensi un buono da
15omila euro per acquistarla.
Anche una azienda di disinfet-
tanti ha indetto un concorso
nel 2009 che assegnava 100mi-

laeuro per comprarecasa.
All’estero’si puo cercare di
aggiudicarsiun’abitazione a po-
coprezzo conle lotterie immo-
biliari, proibite in Italia. Gia te-
state in Austria, in Spagna e ne-
gli Stati Uniti, piacciono agliim-
mobiliaristi perché potrebbe-
ro rivitalizzare il mercato. Il
meccanismo € quello delle al-
treriffe e il risultato rende tutti
felici:il venditore che avolte in-

LACOUISTOCON PROVA
Lasocieta toscana
Verdeidea permette

cassa anche pilt del valore di
mercato, lo Stato che guadagna
dalle tasse e il vincitore che si
trova proprietario di una casa
per una cifra irrisoria. Il costo
del biglietto, sinora, non ha su-
perato lasomma di100 euro.

Lelotterie private inItalia vi-
olano il monopolio di Stato.
Della questione si sta interes-
sandoil senatore Oskar Peterli-
ni (Siidtiroler Volkspartei)
che, cifre della crisiimmobilia-
re alla mano, ha presentato
qualche mese faun’interpelian-
za al ministero dell’Econorhia
che, pur ribadendo i divieti, ha
promesso che riesaminera la
questione. «Le lotterie posso-
no avere effetti positivi per il
mercato e per le casse dello Sta-
to - afferma il senatore Peterli-
ni -. Mi auguro che il Governo
riprenda l'idea».

In tempi duri ¢’¢ anche chi
per vendere un immobile rega-
la un’auto o Parredamento. La

LAVINCITA
Il centro commerciale
Il Ducale di Vigevano

proposta,della Sarcone Group,
non ha avuto pero fortuna. «A
parte lacuriositainiziale - com-
menta Gianluigi Satcone - non
cisono statiriscontri. Si prefe-
risce lo sconto».

ha importato in Ita-
lia dagli Usanel 20081aformu-
la dei saldi immobiliari; un in-
sieme dicircasoo case daven-
dere in un mese e mezzo di
campagna con sconti fino al
50%.Le vendite? Una cinquan-
tina con sconti in media del
10%. Risultati analoghi si sono
registratinel 2009. La terza edi-
zione, invece, non ci sara per-
ché, secondo ci sono
lievi segnali diripresa.

Sempre mutuato dagli Usa
¢ il "rent to buy", del quale la
societd toscana Verdeidea &
esclusivista per I'Italia: il me-
todo offre al potenziale acqui-
rente la possibilita di vivere
qualche giorno nelle abitazio-
niselezionate.

©RIPRODUZIONE RISTRVATA

haregalato un bilocale
Pronti a replicare l'iniziativa,
dettagli ancora top secret

Lotteria. ILcentro
commerciale Il Ducale di
Vigevano a Natale ha messo
inpalio un bilocale di60 mq
vinto da Maria Graciela Tafur
Ortega, operatrice sanitaria
peruviana daanniin Italia.

ai potenziali acquirenti
di «testare» gli immobili
prima di comperare

Rent to buy. Laformula
importata in Italia dagli Usa
consente al potenziale
acquirente disoggiornare
per qualche giorno
nellabitazione diinteresse.

Saldi immobiliari.
per due anni haindetto saldi
diappartamenti. L’ideaera
vendere case con scontidel
50%. Inreaita losconto
medio é stato del 10 per
cento. Oggil'iniziativa non
viene pili replicata.
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