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Chi cambia la rotta
potra sopravvivere

di Marcella Parsola

Con l'arrivo
del nuovo
anno

le strutture
attive

nel mercato
immobiliare
sono destinate
a consolidarsi.
Mentre chi
non si adegua
alle nuove
sfide...

FONDOCASA
Alessandro Pollero

nno di grande sfida
per il mercate imma-
biliare. Se lo scenario
MaCroECoNamico non
sermbra offrire prospettive illu-
minanti per il 2012, ad esso va
aggiunto anche un mercato
“mictg” che tende verso il con-
solidamento. "Il numero totale
delle compravendite € calato
del 5-6% nspetto allo scorso
anno” evidenzia Dario Casti-
glia, presidente e ad d
RE/MAX Italia, "o s riduce
di conseguenza anche la quota
pro-capite delle compravendite
degli agenti”. Quindi & prevedi-
bile che il mercato fara una bo-
nifica i operatori, almeno
secondo alcuni.
“lo credo che vedremo un con
solidamento delle strutture gia
esistenti e che dei B0 march
che erano present sul mercato
5 anni fa, ne resteranno circa
&0 5, nel prossirmi anni” precisa
Alessandro Pollero, prosi-

FRIMM HOLDING
Roberto Barbato

dente o Fondocasa SpA.

Secondo altri operatori il mes-
saggio & abbastanza chiaro. |
2012 sard I'anne della svolta e
chi non si adegua ed e capace
di cambiare deve chiudere
“Questo & un lavoro dove si
possono oltenere dei risultati
ecenemici e imprenditorial

muolto importanti, a condizione
che si sappiano unire tre doti
fondamentali- ottimisme, impe-
gno e umilta” sottolinea Ema-

Sarpi 5pA E se || mercato
sara selettivo nel confronti
degl agenti immobiliar, anche
a loro spetta un compito non
facile: comincere | clienti ad ab-
bassare | prezzi, senza perdere
di vista la soddisfazione del
cliente. “Essendo la nostra at-
tivita un servizio, & necessario
dimestrare  al cliente ogni
giorno di essere per |ui un vero
valore aggiunte” sottolinea Ha=
rio Toscano. presidente di

GRUPPD TOSCAND
Nario Toscano

=

Gruppo Toscano SpA Ma
sul paramentra prezzo, va fatto
effettivamente qualche aggiu-
stamentn. "Nel 2012 sara ne-
cessaria una migliore
conoscenza gl FJI'{?Z?i e una
maggiore condivisione” & que-
sta ldoa o Roberto Bar-
bato. presidente di Frimm
Holding | prezzi degl immobil
fino ad eggi hanno tenuto ma
le previsioni dicono che per
vendere sara necessario ab-
bassarli. Soprattutto per un
altro fattore
numero di comprator & dimi-
nuito, taghanda fuori dal mer-
cato celoro che cempravano
casa accendendo un mutuo to-
tale, cggi la difficile condizione
cconomica crea delle difficolta
anche a chi dispone di un po’ di
liquidita, ma deve comungue
ottenere un prestito per lac-
quisto. Insomma sembra che le
banche abbiano agito con la
cesoia sul comparto mutui e

Se & vero che il
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prestiti, perché impegnate a
far guadrare | conti. E questo
atteggiamento avra delle riper-
cussioni inevitabili anche sul-
I'attivita degl agenti
immuobiliar

E allora cosa fare per noen re-
stare fermi? Per Antonio
Pasca, presidente d Tecno=
casa Franchising SpA ci
s0no margini di mighoramento
dal punto di vista dell’acquisi-
zione di quote di mercato nel
settore del fronchising immao-
biliare”. La societa infatti pre-
vede 'apertura di 200 agenzie
nel corso del 2012, Inoltre “il
gruppo ha in atto un piano di
sviluppo della rete
industriale/commerciale che
ad ogg ha raggiunto le 100
agenzie” racconta Pasca. E
non @ la sola che punta alla
crescita Anche Fondocasa si @
posta come obiettivo del 2012
la crescita del 15% della rete
puntando soprattutte su figure
senior

| professionisti i espenenza
sonoe anche il core del neonato
network Immobiliare.com
fondato da Auguste Gri-
maldi. "Tra le novita del nuovo
anno stiamo pensando  al-
['apertura di un gruppo di lavoro
ben affiatato nel napoletano
Una dezzina di agenzie gia at-
tive rel territonio da molti anr,
coordinate da un collega di
forte esperienza” descrive il

fondatore. Non solo. Molte roti
sono impegnate in processi di
ristrutturazione, ma la volonta
& guella di continuare a cre-
scere. E il caso di Sarpi, ad
esempio che "in questo periodo
di recessione del settore pre-
vede una furmula di affiliazione
flessibile, con rovalty pid basse”
spiega Barbera. 0 Toscano che
nel 2012 ha intenzione di aprire
3 nuove agenzie, due delle qual)
a Rorma e una a Torino, oltre al-
linagurazione della nuova sede
centrale a Milano

E anche nel 2012 un capitolo
importante spettera alla for-
mazione. RE/MAX Italia sta or-
ganizzando  un meeting
primavenle con Tom Ferry,
guru del mondo immobiliare,
sullutilizzo delle nuove tecnolo-
gie nel settore immobiliare, Un
evento che sara aperto a tutti
gli agenti non solo a quelli del
network guidato da Castiglia,
oltre ad aver istituito un corso
di preparazione tecnico per
agent! immebiliar in collabora-
zione con le Camere di Com

MErcio.

Mentre  Immobiliarecom  ha
collaborato all'organizzazione di
un corso di rmorketing immobi

liare. assieme alla business
sehoal CUCA. Frimm Holding in-
vece intende puntare sulle cer-
tificazioni  energetiche che
diventeranno obbigatorie per la
compravendita degli immobili.
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Importante
spettera

alla formazione.
RE/MAX Italia
sta organizzando

“  un meeting
primaverile
con Tom Ferry.
Ma questa
non sara
I'unica
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