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Proseguono i piani di espansione della societa immobiliare che cerca anche 200 consulenti

Re/Max potenzia la propria rete

In arrivo nuove agenzie che daranno lavoro a 200 agenti

Pagina a cura
pI Laura Rota

e/Max Italia, filiale
italiana del pin diffuso
network di franchising
immobiliare interna-
zionale, oggi conta una rete di
cirea 200 agenzie affiliate su
tutto il territorio nazionale ed
oltre 1,400 consulenti immobi-
liari. «:Re/Max Italia-, dichiara
Dario Castiglia, presidente e ad,
«festeggia 1 suoi primi 15 anni
di attivita posizionandosi tra gli
esponenti di punta del settore
immobiliare a livello nazionale,
In questi anni abbiamo affron-
tato numerose sfide, ponendo-
ci a volte anche degli obiettivi
ambiziosi, che ¢i hanno portato
0EEl a occupare una posizione di
rihevo nel mercato immobiliare.
L'azienda ha raggiunto risultati
d'eccellenza chiudendo il 2010
con un fatturato aggregato sti-
mato del network italiano pari
a 66 miliom e 142 mila euro, con
un significative aumento del
32% nspetto al 2009, un nsul-
tato in controtendenza rispetto
ad una situazione economica
decisamente sofferente, Per il
2011», continua Castiglia,
«¢l gsiamo prefissati di in-
crementare il numero di
professionisti presenti nel
network attraverso 'aper-
tura di 50 nuove agenzie e
I'imserimento di 500 nuovi
consulenti immobiliari. A
oggl siamo completamen-
te in linea con gli obiettivi
prefissati: nei primi mesi
dell’anno, infatti, sono sta-
te pit di 20 le nuove agen-
zie affiliate sul territorio
& oltre 300 i nuovi profes-

Dharin
Castiglia

sionisti che si sono uniti

al network. Neglh ultimi
mesi del 2011 in nostro in-
tento & quello di ampliare

e rafforzare ulteriormente

la presenza del brand con
l'apertura di 25 nuove agenzie
in tutta Italia e 'inserimento di
200 nuovi agenti».

Il network ha in programma
di aprire nuove filiali, in partico-
lare, in Emilia Romagna, Lazio,
Liguria, Lombardia, Marche,
Piemonte e Toscana, I nuovi ti-
tolari devono possedere un’alta
propensione imprenditoriale ed
essere intenzionati a seguire il
modello dello studio associato,
I'imnovativo sistema che ha reso
Re/Max un partner solido e af-
fidabile. Il broker, o franchisee,
& il perno su cui ruota I'agen-
zia immobiliare, contando sulla
propria motivazione e spirito di
iniziativa, da un lato, e il sup-
porto a 360 gradi della societa
dall’altro. U'azienda ricerca inol-
tre 200 professionisti da inseri-
re come consulenti immeobiliari
nell'organico delle agenzie gia
presenti sul territorio.

I nuovi affiliati, sia
broker che consulenti
immobiliari, avranno
accesso a percorsi for-
mativi organizzati da
Re/Max University: di
base, per chi non ha
alcuna esperienza nel
settore, e di specializ-
zazione e approfondi-
mento, Il consulente/
agente immobiliare
lavora in proprio, ma
non da solo. Gode di
una grande liberta:
come professionista

indipendente pro-

muove se stesso e la

sua attivita, senza li-

miti territoriali e con

rischio d'impresa ridotto ai
minimi termini. Il consulente
affiliato opera in collaborazio-
ne con persone altamente pro-
fessionali, entusiaste ed ansio-
se di ottenere successo, in una
logica di condivisione di costi
e provvigioni, come avviene in
un normale studio associato.

Oltre al broker, il network
supporta anche 1 consulenti,
fornendo innovazione tecnolo-
gica, addestramento, formazio-
ne, servizi di marketing. Avere
esperienza nel mercato immo-
biliare consente di sviluppare
meglio il lavoro, ma non & fon-
damentale. L'azienda quest’'an-
no si & posizionata al 15° posto
nella classifica Great Place to
Work per I'attenzione che da
sempre manifesta nei confronti
dei collaboratori, sottolinean-
done il valore attraverso premi
che esprimono la riconoscenza
per il buon lavoro svolte, a qua-
lungue livello,

In Italia la societa si & con-
quistata anche un posto di
leadership, tra i paesi dove &
presente a livello internazio-
nale, per la crescita annuale
del numero di agenzie affilia-
te. Re/Max Italia fa capo a Re/
Max International Inc., il pin
diffuso network internazionale
di franchising immobiliare, che
conta 7 mila agenzie affiliate e
quasi 100 mila consulenti im-
mebiliari in 85 paesi nel mon-
do. I candidati possono inviare
il proprio curriculum a info@

oppure contattare
direttamente I'azienda al nu-
mero verde 800.395.020.
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