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La Soimm s.rl., societa immobilia-
re affiliata al Gruppo Remax, si &
determinata alla pubblicazione
che state leggendo a seguito di un
articolo comparso su una rivista
settoriale, intitolato “Saldi immobi-
liari, dove sta la veritd?”, nel quale
aleuni professionisti immobiliati,
sostenendo di dare voce ai consu-
matori sul tema dei Saldi Immobi-
liari, manifestavano (in forma
anonima) una posizione scettica
sul tema.

Cerchiamo adesso, in breve, di
soddisfare l'interesse sulla nostra
campagna dei saldi e sulla nostra
azienda precisando quanto segue.
L'iniziativa dei Saldi Immobiliari©
& promossa da un citato gruppo
immobiliare americano in Halia, il
cui nome & Re/Max MRalia,
presente sul territorio nazionale
dal 1996.

Nell'illustrare l'iniziativa il testo dei
professionisti si & dimenticato un
dato fondamentale, che perd
caratterizza [l'iniziativa dei Saldi
Immobiliari, ossia che [l'iniziativa
lanciata a livello nazionale riguar-
da 500 immobili ubicati in 14

regioni, sia nei capoluoghi di
provincia che al di fuori, tutti con-
sultabili su www.remax.it, con
indicato accanto a ciascuno, per
trasparenza, nome, cognome
foto del consulente immobijlig
che ha l'incarico.
Quasi la meta degli immobili in
promozione presentano.un
s0 dal 10% in su e con un
massima del 50%. Si tr;
un'iniziativa trasparent

notarile al 23 ottdﬁre 20!

percentuale di adeguaménto - artive

del prezzoed il nuovo valore di
vendita. :
L'iniziativa dei Saldi lm
nasce dalle esigenze
dal contesto del merc:
fiare, in questa fase P
sofferta, dove & richiesto
guamento del valore degli i
bili alla domanda attuale e doy
nel contempo si registra u
aumento dell'offerta di immobili
sul mercato con un allungamento
dei tempi di compravendita.

Al Saldi Immobitiari© poteva deci-

dere di aderire ciascun proprieta-
rio che aveva affldato in esclusiva

La carta vincente di Re/Max & la
forza del modello organizzativo
basato sullo studio associato,
dove ad unico Franchisee centrale

.che si occupa di formazione e

selutamento (broker) fanno riferi-
degli agenti immobiliari che

Hlo - decidono di lavorare in condivisio-

ne occupandosi solo ed esclusiva-

] bufot:razia, viene gestita dal
or-con:l'aiuto delle assistenti
cio). Si tratta di un modello

I'attivita senza
ona e senza “titolari”
preoccupandosi solo
vamente del Cliente
cquirente e venditore)
n questa maniera ricevera
servizio migliore, plii profes-
nale, pit consono alle
sigenze del consumatore
sempre pil esigente e prepara-
to.

Ma non solo, la professionalita
coltivata giorno dopo giorno con

passione e serietd, rispondendo
ad un rigido codice di etica profes-
sionale da sottoscrivere all'atto
dell'ingresso in RE/MAX, |'atten-
zione a cogliere le dinamiche del
mercato e la presenza sul temitorio
ci consentono di conoscere in
modo approfondito I'andamente
del mercato, facendo incontrare
domanda ed offerta, grazie anche
a sistemi tecnologici avanzati,
come il sistema MLS {Multiple
Listing Service) che consente la
condivisione  del  portafoglio
immobili all'interno della rete,
sistema introdotto per la prima
volta da Re/Max in Italia.

Per chiunque abbia piacere di
conoscerci meglio ed avere
ulteriori informazioni sulle nostre
iniziative e sul nostro network pud
visitare il nostro sito
www.remax.it e/o contattare
la Remax Soimm al numero
070684230 o all'email
soimm@remax.it.
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